
Funnel

In 3 Monaten mit Pinterest und 
E-Mail-Marketing zur 4-stelligen

email-Liste und 4-stelligen Umsätzen



Herzlich willkommen zu „Der Pinterest Funnel“ – einem E-
Book, das dir meine Strategie zeigt, wie du mithilfe von
Pinterest und E-Mail-Marketing in nur 3 Monaten eine E-
Mail-Liste mit über 1.000 Abonnenten aufbauen und
regelmäßige 4-stellige Umsätze generieren kannst.
Mein Name ist Markus Wackler und ich bin seit 6 Jahren im
Online-Marketing tätig. Ich habe mein eigenes System
entwickelt, um Pinterest in Kombination mit E-Mail-
Marketing als mächtiges Werkzeug zur Lead-Generierung
und Umsatzsteigerung zu nutzen. Mit dieser Methode habe
ich es geschafft, meine E-Mail-Liste in kurzer Zeit
exponentiell zu vergrößern – und das ohne teure
Werbekampagnen. Diese Strategie möchte ich heute mit dir
teilen. 

@onlineorbit360 onlineorbit360.de

https://www.pinterest.de/onlineorbit360/
https://www.onlineorbit360.de/


Warum Pinterest?
Pinterest ist eine stark unterschätzte Plattform, wenn
es um Traffic-Generierung und E-Mail-Marketing geht.
Durch visuell ansprechende Inhalte und gezieltes Pinnen
kannst du nicht nur Aufmerksamkeit auf deine Marke
lenken, sondern auch eine authentische E-Mail-Liste
aufbauen. Kombinierst du das mit den richtigen E-Mail-
Marketing-Strategien, steht deinem finanziellen Erfolg
nichts mehr im Weg.
IIn diesem E-Book zeige ich dir, wie du eine effektive
Strategie entwickelst, die Pinterest gezielt nutzt, um
deine Reichweite zu steigern, Inhalte zu gestalten, die
deine Zielgruppe anziehen, und schließlich deine E-Mail-
Liste in ein profitables Werkzeug für stabile Umsätze
verwandelst. Ich erkläre dir dabei nicht nur die
notwendigen Schritte, sondern auch das strategische
Denken dahinter, damit du die Mechanismen verstehst
und optimal einsetzen kannst. Los geht's!



Schritt 1: 
Perfektes Pinterest-Profil
Erstelle ein Profil, das deine Zielgruppe magisch anzieht.

Schritt 2: 
Unwiderstehliche Pins designen
Erstelle visuelle Hingucker, die Klicks bringen.

Schritt 3:
Traffic auf deine Lead-Seite lenken
Verwandle Pinterest-Besucher in E-Mail-Abonnenten.

Schritt 4:
Automatisierter E-Mail-Funnel
Baue Vertrauen auf und mache deine Liste zum
Umsatzbringer.

Schritt 5:
Pinterest-Strategien für stetes Wachstum
Sorge für konstanten Zustrom neuer Abonnenten.

Schritt 6:
Monetarisierung deiner E-Mail-Liste
Verdiene 4-stellige Umsätze mit gezielten E-Mail-Kampagnen.



Dein Pinterest-Profil ist das Aushängeschild deines
gesamten Funnels und entscheidet maßgeblich darüber,
ob potenzielle Follower dir Vertrauen schenken und
Interesse an deinen Inhalten haben. Die Strategie
dahinter ist, dein Profil so zu gestalten, dass es sofort
die Aufmerksamkeit deiner Zielgruppe weckt und klar
zeigt, worum es bei dir geht. Das beginnt mit einem
ansprechenden Profilbild – ein professionelles Foto oder
ein Logo, das deine Marke repräsentiert. Die
Profilbeschreibung ist deine Chance, wichtige Keywords
und Phrasen zu platzieren, damit du von der richtigen
Zielgruppe gefunden wirst.
Die Kunst liegt darin, nicht nur deine Marke, sondern auch
den Nutzen für deine Follower in den Vordergrund zu
stellen. Welche Probleme löst du? Welche Informationen
können sie von dir erwarten? Durch eine gezielte
Nischenausrichtung wird dein Profil für bestimmte
Gruppen besonders attraktiv. Richte deine Pinnwände so
aus, dass sie thematisch strukturiert und klar definiert
sind. Jede Pinnwand sollte ein spezifisches Interesse
deiner Zielgruppe ansprechen und durch passende
Keywords leicht auffindbar sein.

1. Perfektes Pinterest-
Profil



Das Design deiner Pins ist einer der entscheidenden
Faktoren für deinen Erfolg auf Pinterest. Pins sind das
Erste, was Nutzer sehen, und sie müssen direkt im Feed
auffallen, um Aufmerksamkeit zu erregen und Neugier zu
wecken. Deine Strategie ist es, Pins zu erstellen, die
ästhetisch ansprechend, visuell klar und informativ sind.
Dabei spielen Farben, Schriften und Bilder eine zentrale
Rolle. Verwende kontrastreiche Farben, die in den
Pinterest-Feeds ins Auge springen und zur Ästhetik deiner
Marke passen.
Jeder Pin sollte ein klares Versprechen enthalten – sei
es eine Problemlösung, ein spannendes Angebot oder eine
hilfreiche Information. Text-Overlays helfen dabei, die
Kernaussage direkt zu vermitteln. Sie müssen neugierig
machen, ohne zu viel zu verraten, sodass die Nutzer auf
den Pin klicken wollen, um mehr zu erfahren. Der
wichtigste Teil deiner Strategie besteht darin, dass jeder
Pin auf ein bestimmtes Ziel hinarbeitet: mehr Traffic auf
deine Seite und letztlich mehr Abonnenten für deine E-
Mail-Liste. Du nutzt Pinterest als Traffic-Maschine, indem
du regelmäßig neue, optimierte Pins erstellst, die Klicks
und Conversions generieren.

2. Unwiderstehliche Pins
designen

Mein Tipp:
Starte sofort mit 55 fix und fertigen Pin-

Ideen plus 20 Canva-Vorlagen aktuell mit
63 % Rabatt!

https://www.digistore24.com/redir/336311/MarkOh76/
https://www.digistore24.com/redir/336311/MarkOh76/
https://www.digistore24.com/redir/336311/MarkOh76/
https://www.digistore24.com/redir/336311/MarkOh76/
https://www.digistore24.com/redir/336311/MarkOh76/


3. Traffic auf deine Lead-
Seite lenken

Pinterest bietet dir die einzigartige Möglichkeit,
konstanten und organischen Traffic auf deine Website
oder Landingpage zu lenken. Der Schlüssel zur Strategie
liegt darin, Pins so zu gestalten, dass sie direkt auf deine
Lead-Magnet-Seite verlinken. Die Lead-Magnet-Seite
sollte attraktiv und einfach gehalten sein, mit einer
klaren Handlungsaufforderung (CTA), die den Besucher
dazu bringt, sich in deine E-Mail-Liste einzutragen. Der
Lead-Magnet selbst – ein kostenloses E-Book, eine
Checkliste oder ein exklusiver Rabatt – muss so
verlockend sein, dass der Nutzer seine E-Mail-Adresse
bereitwillig hinterlässt.
Die Strategie hier ist, Pinterest als primäre Quelle für
Traffic zu nutzen, ohne auf kostenintensive Werbung
setzen zu müssen. Jeder Pin ist eine neue Möglichkeit,
Nutzer auf deine Seite zu führen. Pinterest-Nutzer sind
von Natur aus auf der Suche nach Inspiration und
Lösungen für ihre Probleme, und wenn du ihnen mit deinem
Lead-Magnet genau das bieten kannst, steigen die
Chancen, dass sie sich in deine Liste eintragen. Durch die
Kombination aus visuell ansprechenden Pins und einer
optimierten Lead-Seite wird der Pinterest-Traffic zu
einem konstanten Strom neuer Abonnenten.



4. Automatisierter E-Mail-
Funnel

Ein automatisierter E-Mail-Funnel ist das Herzstück
deiner Monetarisierungsstrategie. Sobald sich Nutzer
über deinen Lead-Magneten, landingpage in deine Liste
eingetragen haben, beginnt der eigentliche
Verkaufsprozess. Doch statt jedes Mal manuell Mails zu
versenden, baust du einen automatisierten Funnel auf,
der deine Abonnenten Stück für Stück durch den
Verkaufsprozess führt. Das Geheimnis liegt darin, deine
Abonnenten von Anfang an zu binden und ihr Vertrauen zu
gewinnen.
Der erste Schritt ist eine Willkommens-E-Mail, die ihnen
für ihre Anmeldung dankt und ihnen einen Vorgeschmack
darauf gibt, was sie in der Zukunft erwartet. Die
nachfolgenden E-Mails bieten wertvolle Inhalte, die ihre
Probleme lösen oder sie auf interessante Produkte
hinweisen. Automatisierungstools wie Quentn oder
FunnelCockpit helfen dir dabei, diese E-Mail-Ketten so zu
strukturieren, dass sie zur richtigen Zeit die richtigen
Informationen liefern. Du kannst verschiedene E-Mail-
Sequenzen erstellen, je nachdem, wie sich deine
Abonnenten verhalten (z. B. je nach geöffneten E-Mails
oder geklickten Links). Diese maßgeschneiderte
Ansprache erhöht die Wahrscheinlichkeit, dass aus
Abonnenten zahlende Kunden werden.

Mein Tipp:
KOSTENFREIER FUNNEL-

WORKSHOP 

https://quentn.com/?pid=17958
https://www.digistore24.com/redir/98201/MarkOh76/
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5. Pinterest-Strategien für
stetes Wachstum

Um deine E-Mail-Liste stetig wachsen zu lassen, brauchst
du eine nachhaltige Pinterest-Strategie. Es reicht nicht
aus, einmal eine Handvoll Pins zu veröffentlichen –
Pinterest lebt von Konsistenz. Deine Strategie sollte
beinhalten, regelmäßig frische Pins zu erstellen und zu
veröffentlichen, um deine Reichweite kontinuierlich zu
steigern. Dabei helfen dir Tools wie Tailwind, mit denen du
deine Pins Wochen im Voraus planen und automatisieren
kannst.
Ein weiterer wichtiger Aspekt sind Gruppenboards. Indem
du Gruppenboards beitrittst, die thematisch zu deiner
Nische passen, erreichst du auch die Follower anderer
Nutzer und kannst so deine Reichweite schnell erweitern.
Du solltest zudem verschiedene Arten von Pins testen,
etwa Video-Pins, Karussell-Pins oder Infografiken, um
herauszufinden, welche am besten funktionieren. Jeder
Pin bietet eine neue Chance, deine Lead-Magnet-Seite zu
bewerben und dadurch kontinuierlich neue Abonnenten zu
gewinnen.

Mein Tipp:
E-Book: PIN DICH REICH

Für kurze Zeit:
 Willkommens Rabatt von 50 €!
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6. Monetarisierung deiner
E-Mail-Liste

Jetzt kommt der spannendste Teil: die Monetarisierung.
Der Schlüssel zur Monetarisierung deiner Liste liegt
darin, gezielte Angebote zu machen, die perfekt auf die
Bedürfnisse deiner Abonnenten abgestimmt sind. Dies kann
durch Affiliate-Marketing, den Verkauf eigener Produkte
oder digitale Dienstleistungen erfolgen. Der Erfolg deiner
Strategie hängt davon ab, wie gut du die Beziehung zu
deinen Abonnenten pflegst und ihnen regelmäßig
wertvolle Inhalte lieferst, die Vertrauen aufbauen.
Tools wie FunnelCockpit helfen dir, Verkaufs-E-Mails zu
erstellen, die deine Abonnenten schrittweise zu Käufern
machen. Deine E-Mails sollten personalisiert sein und auf
den vorherigen Interaktionen der Abonnenten basieren. So
kannst du maßgeschneiderte Angebote machen, die exakt
auf die Interessen deiner Abonnenten abgestimmt sind. Ob
du digitale Produkte, Kurse oder physische Produkte
verkaufst – mit einer gut gepflegten Liste kannst du
regelmäßige Umsätze generieren und dein Geschäft
nachhaltig skalieren.

https://www.digistore24.com/redir/98201/MarkOh76/


zusammenfassend

Pinterest-Profil aufsetzen: Ein starkes, optimiertes
Profil zieht deine Zielgruppe an. Nutze Tools wie
Tailwind für kontinuierliche Aktivität.

1.

Unwiderstehliche Pins erstellen: Mit Canva erstellst
du ansprechende und klickstarke Pins, die Traffic auf
deine Seite bringen.

2.

Traffic auf Lead-Magnet-Seite lenken: Baue mit
FunnelCockpit eine konvertierende Landingpage, die
deine Besucher in Abonnenten verwandelt.

3.

E-Mail-Marketing optimieren: Mit Quentn richtest du
automatisierte E-Mail-Funnels ein, die Abonnenten
schrittweise zu zahlenden Kunden machen.

4.

Pinterest-Strategien zur Listen-Erweiterung: Durch
regelmäßige Pin-Veröffentlichungen mit Tailwind
baust du konstant deine E-Mail-Liste aus.

5.

Monetarisierung der E-Mail-Liste: Nutze gezielte
Kampagnen mit FunnelCockpit und Quentn, um durch
Affiliate-Marketing oder eigene Produkte 4-stellige
Umsätze zu erzielen.

6.

Mit diesen Schritten steht deinem Erfolg im Pinterest- und
E-Mail-Marketing nichts mehr im Weg. Beginne jetzt und
setze deinen eigenen Pinterest Funnel auf!



Zum Schluss

Mit der richtigen Strategie und den passenden Tools
kannst du innerhalb von nur 3 Monaten eine
leistungsstarke E-Mail-Liste mit Pinterest aufbauen und
nachhaltige Umsätze generieren. Pinterest bietet eine
großartige Möglichkeit, langfristig hochwertigen Traffic
auf deine Landingpages zu lenken, während E-Mail-
Marketing dir erlaubt, diese Besucher in treue Kunden
umzuwandeln. Mit einem klaren Funnel, professionell
gestalteten Pins und einem gut durchdachten E-Mail-
Funnel kannst du regelmäßig neue Abonnenten gewinnen
und deine Produkte erfolgreich vermarkten. Der Weg zu 4-
stelligen Monatsumsätzen ist greifbar, wenn du die
Schritte konsequent umsetzt.
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